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BANKIA
Quinta edicion del
programa de aceleracion

= Bankia Fintech by Innsomnia, una acelera-
dora colaborativa del sector fintech, presenta
estasemana en Barcelona su quinta convoca-
toria para atraer astart-ups, emprendedores
y companias consolidadas que puedan apor-
tar soluciones, proyectos e ideas de valor
parael banco. Las compaiiias seleccionadas
tendrén la oportunidad de trabajar durante
un periodo de siete meses con el equipo de
innovacion de Bankia. /Redaccion

PRODECA

Crecen un 4% las ventas
agroalimentarias al exterior

= Las exportaciones catalanas de productos
agroalimentarios crecieron un 4% en el
primer semestre hasta alcanzar los 4.964
millones de euros, segtin laempresa ptiblica
Prodeca. Ms del 36% de las ventas al exte-
rior corresponden al sector cirnico y entre
los destinos del producto, ademas de los
tradicionales mercados europeos destaca
China como el sexto mercado, con unincre-
mento de las ventas del 58%. /Redaccion

LUOMAN / GETTY
La carne, primer producto exportador

AXA IM REAL ASSETS

El fondo compra 216 pisos
a Stoneweg en Badalona

= Axa Investment Managers-Real Assets, el
brazo inmobiliario del grupo asegurador
Axa, hainvertido 77 millones de euros en la
compra del complejo de viviendas Marina
Living, que promueve Stoneweg en Badalo-
na. El edificio, de 28.000 nv’, esta situado en
primeralineade mary estaré listo en el 2021.
Cuenta con 216 viviendas que se dedicaran al
alquiler, en una inversién asesorada por
Savills Aguirre Newman. / Redaccion

Etecnic factura 1,5 millones con soluciones para la recarga del vehiculo eléctrico

Coches enchufados

Assocome lanza
el proyecto
Espai Food para

BLANCA GISPERT
Barcelona

uando el coche eléc-
trico apenas era un
producto de labora-
torio, el ingeniero
Jorge Rios estaba
explorando vias para traer al
mercado soluciones de movili-
dad eléctrica. En el 2010, habia
fundado en Reus la empresa
Etecnic, una consultora de efi-
ciencia energética que también
llevaba a cabo instalaciones de
energiade altay baja tension. Pe-
ro Rios siempre habia mostrado
interés en la movilidad eléctrica
y, nada més aprobarse la norma-
tiva que regulaba los puntos de
recarga para vehiculos eléctri-
cos, decidi6 convertirse en pro-
veedor de este tipo de instalacio-
nes. Rondaba el 2015 y este inge-
niero recuerda que apenas habia
competidores en el sector. Em-
pezo trabajando parala Adminis-
tracién y poco a poco, a medida
que el vehiculo ganaba adeptos,
entré al sector privado colabo-
rando con empresas como Port
Aventura, Bonpreu o Sixt Car.
“Actualmente, hemos instala-
do 250 puntos de recarga. Lama-
yoria estan en Catalunya aunque
también tenemos presencia en
Baleares, Valencia, Madrid y Ca-
narias”, comenta Ramona Marti-
nez,sociaminoritaria (30%) de la
empresa en la que entré en el
2017 aportando 200.000 euros a
través de su empresa, Renova
1999. Los socios aseguran que
Etecniccerréel 2018 conuna fac-
turacion de 1,5 millones de euros
yqueesteano,lacompaniaalcan-

e
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Los socios Jorge Rios y Ramona Martinez, junto a un punto de recarga de la compaiiia

Laempresade Reus ha
instalado 250 puntos
de recarga en Espaiia
y esperaabrirse paso
en Latinoamérica

zard los 3 millones. “Llevamos
duplicando los ingresos durante
los ultimos dos anos. Ademas,
siempre hemos sido rentables.
Nos gusta ser prudentes en la ex-
pansion y asegurar la sostenibili-
dad del negocio. No nos conside-
ramos unastart-up”.

Ademds, la empresa se ha es-
pecializadoen el desarrollode un
software que permite controlar
en remoto el estado del punto de
recarga. Precisamente mediante
este programa, la empresa ha da-
do el salto a nivel internacional.
“En el 2018, lo comercializamos
conunacompaiiiade Colombiay
ahora, estamos en conversacio-
nes con empresas de otros paises
sudamericanos como C! :

Rios apunta que el objetivo de
la empresa es cubrir todas las ne-
cesidades que giren en torno a la
movilidad eléctrica. De hecho, la
empresa no ha dejado de ofrecer
susserviciosde consultoriasobre

eficiencia energética y también
dispone de servicios de manteni-
miento de los puntos de recarga.

En el proximo afio, Etecnic es-
pera consolidar la facturacion,
seguir creciendo en Espafia —es-
pecialmente en estaciones de
servicio- y abrirse paso en Lati-
noamérica. De momento, lacom-
paiiaempleaa20 personas, ensu
mayoria ingenieros. Los propie-
tarios tienen planes de aumentar
el equipo perodicen que lo haran
de forma prudente. “Los esfuer-
zos se centran en el I+D. Inverti-
mos cadaafoentreel 5%y el10%
de los recursos en esta division,
comentan.e

promocionar el
producto fresco

AINTZANE GASTESI
Barcelona

La asociacion de mayoristas de
Mercabarna Assocome ultima el
lanzamiento del proyecto Espai
Food, un escaparate permanente y
dindamico sobre el producto fresco
que entrard en funcionamiento en
el segundo semestre del 2020. “Se-
rd un espacio de informacion, for-
macion e intercambio alrededor de
los nuevos productos que llegan al
mercado mayorista”, explica Joan
Llonch, presidente de Assocome.

Desde la asociacion informan
que el proyecto, que cuenta con la
colaboracion de Mercabarna supo-
ne una inversién de 400.000 euros
y contara con unas instalaciones de
unos 300 metros cuadrados en el
mercado mayorista. Uno de los
principales objetivos de la asocia-
cion es poner en valor el modelo
mayorista que, segin Llonch “ge-
nera oportunidades y resulta mu-
cho mas equitativo para toda la ca-
dena alimentaria que otros siste-
mas de distribucion”.

Ademas, defiende la responsabi-
lidad del sector en un momento en
que “entre la opinion publica cada
vez hay mayor preocupacion por la
alimentacion”. Assocome celebra
este afio su 20.° aniversario con la
tranquilidad de haber firmado la
renovacion de las concesiones has-
ta el 2057 para las empresas de la
ZACy hasta el 2052 para las multi-
servicios. La asociacion agrupa un
total de 140 asociados, ademas de
los gremios de Frutas y verduras y
Pescado y marisco; en total unas
770 empresas.®
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Tu libertad
financiera

NAVE 3.400 m?

VENTA : 2.890.000 €
ALQUILER: 12.000 €

compramostucoche.es

¢Quieres vender tu coche? jRapido y facil!
Sant Joan Despi

Miles de religiosas dan Nave a 4 vientos - 2 plantas

25 parking - 800 Kw. - gas - cable
a 150 m. estacion tren y Trambaix

Tel. 649 85 22 58

s g e Cualquier marca, cualquier modelo
su vida en los paises

% EUROCREDIT
mds pobres.

972487222

www.tqeurocredit.com

* Cambio de titularidad gratuito

* Pago seguro en 24 horas

P

MUJERES * 10 sucursales en Cataluna
EXTRAORDINARIAS
Gracias a Dios
Gracias a ti:
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COTTIEN TSRO ETR Reformado. 56 habitaciones.
L) AN RV 2 0) W 24 plazas de parking.
CELTER EYEIET LYW 5,8 mill. € ¢ 676 905397
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